Unidad de
organizacion Resultados de Aprendizaje Contenidos minimos
curricular

Asignatura o Periodo
Equivalente Académico

Aprendizaje
cont. Docente
(ACD)
Aprendizaje
Aprendizaje
practicolexperim
ental
(APE)

Total
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» Explicar los fundamentos

de la negociacion y su 1. Principios basicos de
importancia en la negociacion: definicion y
resolucion de conflictos. elementos esenciales.

04 Introduccidn a la Primero giglccila;?ng? ;?;22;'3: » Reconocer los diferentes 2. Modelos y estilos de

negociacion P modelos y enfoques de negociacion (distributiva 40 48 12 100
negociacion. vs integrativa).
« Desarrollar habilidades 3. El rol del negociador:

basicas para asumir el habilidades y

rol de negociador eficaz. competencias clave.




